Taux de reussite

LP - METIERS MARKETING

OPERATIONNEL PARCOURS
MANAGEMENT DE LA DISTRIBUTION

78 %

Contact
pédagogique

KLEINLOGEL Emmanuelle
emmanuelle.kleinlogel
@univ-reunion.fr

www.univ-reunion.fr

Et apres ?

Poursuites d'études

Débouchés meétiers

Parcours développement commercial

+ Assistant.e commercial.e et marketing

- Charge.e de projet marketing et communication

- Assistant.e gestion relation Client

- Assistant.e promotion des ventes

Parcours management de la distribution

Responsable marketing opérationnel

Responsable de point de vente

Managereuse de la Force de Vente

IAE
Ecole de management
Université de La Réunion

24, avenue de la Victoire
CS 92003 9744 Saint Denis
Cedex 9

Tel: +262 (0)2 62 21 16 26

Détails de la
formation sur

https://www.iae-reunion.fr/offre-
de-formation/
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Ecole de management
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Cultures, territoires et sociétes
plurielles dans [Océan Indien

PARCOURS

> Développement commercial
>Management de la distribution
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Résumeé de la formation

Cette formation professionnalisante offre 2 parcours avec des enseignements
lies a la gestion dentreprise, a la conduite et au pilotage d'action commerciale
et au management.

Objectifs de la formation

Former des collaborateurs aptes a:

- Sadapter et évoluer en fonction des besoins de leur entreprise
- Accompagner le développement de la fonction commerciale

- Etablir un plan dactions commerciales

- Initier des actions marketing et participer au développement des ventes
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LICENCE LICENCE
PROFESSIONNELLE PROFESSIONNELLE
- METIERS DU - METIERS DU
MARKETING MARKETING
OPERATIONNEL (MMO) OPERATIONNEL (MMO)
Compétences visées Prog ra e
- Assurer une veille sur son environnement interne et externe \\\ @ I/’ AtOLItS
) (=1 dela
+ Accompagner la fonction commerciale grace aux apports du marketing formation Résumé des enseignements par parcours
+ Analyser son activité et faire des preconisations - Gestion de lentreprise
. . ; De nombreuses mises en pratique au : : - :
it ' > - Creer et entretenir des partenariats - Conduite et pilotage dactions commerciales
Condltl_ons dacces aux sein des enseignements
formations
- Maitriser les techniques d'animation d'une équipe commerciale / fédérer Deéveloppement de lautonomie, de - Stratégie marketing et mise en valeur de loffre
Apres étude de dossier, niveau autour de ses actions et projets linitiative et de lesprit critique lors
Baccalauréat + 2 ou équivalent des projets de groupe et du rapport
dlacivitia + Management

Une formation professionnalisante

orientee sur les compétences liees
au marketing et au developpement
commercial - Mise en situation professionnelle

- Communication professionnelle

Stage

Projet tuteure
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